Kanvas is Modeli

Kim igin Hazirland:

Tasarlayan:

Tarih:

Temel Ortaklar ve isbirlikleri

Kilit(Temel) Faaliyetler

2
A

Deger Onerileri

\

Miisteri iligkileri

Miisteri Gruplan

1-Kilit ortaklariniz kimler?

2-Kilit tedarikgileriniz kimler?

3-Bu ortaklarin sizinle ishirligi yapmak igin temel sebepleri
neler?

4-Hangi kilit etkinlikleri ortaklarimiz gergeklestiriyor?

1-Urin/hizmeti olusturmak, dagitmak ve kazang saglamak
icin yaptiginiz kilit (temel) faaliyetler nelerdir?
(Uretim/hizmetin baslangicindan, musteriye ulastirilmasi ve
satig sonrasi saglanan hizmetler dahil tiim stire¢ asamalarini
ve varsa gerekli ruhsat, izin vb. belirtiniz)

Kilit (Temel) Kaynaklar

1-Kilit (temel) faaliyetleri gergeklestirmek igin ihtiyag duyulan
kaynaklar (personel, makine, sermaye, teknoloji, arsa, bina.)
nelerdir?

2-isletmenizde calisan/calisacak personel ve gorevleri
hakkinda bilgi veriniz.

1-Deger 6nerisi, musterilerinize sundugunuz Grin ve
hizmetlerdir.

2-Msteri gruplari bélimiinde belirttiginiz her bir
musteri grubu igin sundugunuz triin ve hizmetler
belirtilmelidir.

3-Misterilerin sundugunuz tiriin ve hizmetlere neden
ihtiyag duydugunu ve musterilerinizin hangi
sorunlarini giderdiginizi agiklayiniz.

4-Rakipleriniz kimlerdir? Deger 6nerinizi, rakipleriniz
ile isletmenizi mukayese ederek degerlendiriniz.

1-Mdusteri gruplar bolimiinde belirttiginiz her bir musteri
grubu ile nasil iletisim kuruyorsunuz?

2-Yeni musteri kazanma ve tutundurma yéntemlerinizi
anlatiniz.

3-Urtin/hizmet tanitimi, sunumu ve satis sonrasinda hangi
araglar kullaniyorsunuz(brosur, internet sayfasi, sosyal
medya, telefon vb.)

Ulagim/Dagitim Kanallari

1-Kimler igin deger yaratiyorsunuz?

2-Her bir musteri grubunu ayri ayri tanimlayiniz (yas, bolge,
cinsiyet, gelir durumu gibi ayirt unsurlar dikkate alinarak her
bir misteri grubu ayri ayri tanimlanmalidir).

1-Sundugunuz rin ve hizmetleri misterilere nasil
ulastiryorsunuz (dogrudan, dolayli, toptan perakende,
magazadan, internet vb.).

Maliyet Yapisi

Gelir Kaynaklan

1-isinizi kurmak igin katlandiginiz maliyetler nelerdir?
2-Baslangig yatirim giderlerinin kaynagini belirtiniz.

kargilayacaginizi agiklayiniz.

3-Urtin/hizmeti olusturmak, dagitmak ve kazang saglamak icin yaptiginiz en énemli maliyet unsurlari nelerdir?
4-isletmenizin gelir-gider dengesi kurulana kadar finansman ihtiyacinizi (isletme sermayesi, makine-teghizat alimi ve benzeri durumlar igin) nasil

1-Gelir modeliniz nedir? (Nereden para kazanacaksiniz? Uriin/Hizmet satisi, komisyon, tiyelik, reklam alma, gelir ortaklig vb.)
2-Uriin/hizmetlerinizin fiyatlandirmasini nasil yaptiginizi agiklayiniz.
3-Msterileriniz 6demelerini hangi yolla yapiyor? (nakit, taksitli, kredi karti vb)




